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Architects of Continuity™

Vertiv sorgt dafür, dass Ihre digitale Infrastruktur unterbrechungsfrei läuft 
und sich mit den Veränderungen in Ihrem Unternehmen weiterentwickelt

Weltweit führender Anbieter kritischer digitaler Infrastrukturen

Unser Portfolio unterstützt unsere Kunden weltweit mit Lösungen für Stromversorgung, Kühlung, IT-Infrastruktur und Services.

Avocent® 
IT-Management

Geist™ 
Rack-PDU

Liebert® 
Wechselstrom und Temperaturkontrolle

Netsure™ 
DC-Leistung

Cybex™ 
IT-Management
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Architects of Continuity™

Angebot

Globale Präsenz

Endmarkt

Kritische Infrastruktur  
und Lösungen

IT- und Edge-Infrastruktur

Service und Software-Lösungen

Breites Spektrum an Energie-, Wärme- sowie IT- und Edge-
Infrastrukturen, Lösungen und Dienstleistungen im Portfolio

Nord-, Mittel- und Südamerika

EMEA

AP

Weltweit gut aufgestellt mit unserem Lieferkettennetz

Rechenzentren

Kommunikationen

Gewerbe und �Industrie

Kunden, die in einigen der anspruchsvollsten  
Branchen der Welt tätig sind

STATUS

Börsennotiert (NYSE:VRT)

UMSATZ

5 Mrd. USD �(Geschäftsjahr 2021) 

HAUPTSITZ

Global: Columbus, Ohio, USA
Regional: China, Indien, Philippinen  
und �Italien

MITARBEITER

ca. 24.000 weltweit

WICHTIGSTE KUNDEN

Alibaba, Alstom, America � 
Movil, AT&T, China Mobile, 
Equinix, Ericsson, Reliance, 
�Siemens, Telefonica, Tencent, 
�Verizon und Vodafone

UNTERNEHMENSPROFIL
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Die Zeitachse von Vertiv

1965

Die Liebert Corporation wird als 
branchenweit erster Hersteller für 
Klimaanlagen für Computerräume 

(CRAC) gegründet

1987

Emerson übernimmt die Liebert®
 Corporation und wird damit 

zum Pionier in den Bereichen 
Thermalmanagement und 

Leistungsschutz für IT-Systeme

2009

ENP übernimmt Avocent, einen 
Anbieter für Service-Prozessor- und 

Rechenzentrumsverwaltungssoftware 
und KVM-Lösungen

2010

ENP übernimmt Chloride®, 
 kundenspezifische 

Stromversorgungslösungen für 
industrielle Anwendungen

2000

Emerson gründet den 
Geschäftsbereich Network Power 

(ENP) und vereint so die Technologie 
für kritische Infrastruktur unter  

einer einzigen Marke

2006

ENP übernimmt die in Deutschland 
ansässige Knürr AG, einen führenden 

Anbieter für Gehäusesysteme

2020

Vertiv wird an der New Yorker  
Börse gelistet, eine Folge des  

Zusammenschlusses mit der 
GS Acquisition Holdings Corp

2016

Vertiv startet als eigenständiges Unternehmen,
baut auf dem bisherigen Erfolg von Emerson 

auf und erweitert gleichzeitig Fähigkeiten und 
Engagement zur Unterstützung der Aufgabe, 

unternehmenskritische Technologien zu entwickeln, 
zu bauen und zu warten, die unseren Kunden  

neue Möglichkeiten eröffnen

20162017

Vertiv verkauft den 
Geschäftsbereich ASCO® und 

konzentriert sich weiter auf den 
Bereich digitale Infrastruktur

20162018

Vertiv tätigt seine ersten drei 
Übernahmen, Energy Labs, einen in 
den USA ansässigen Hersteller für 

kundenspezifische Lüftungssysteme, 
Geist, einen führenden Hersteller für 
Rack-Stromverteilungseinheiten und 

die Wartungsverträge von MEMS, einem 
britischen Unternehmen in der Wartung 

von Stromerzeugungsanlagen

2001

ENP verstärkt seine Präsenz  
in Asien – Übernahme von Avansys 

und Gründung von ENP Indien

2004

ENP übernimmt die Außenanlage 
 und das Stromversorgungssystem von 

Marconi und expandiert damit in Lösungen 
für die Telekommunikationsbranche

Wir kombinieren den Unternehmergeist eines Startups mit den Ressourcen und der Reichweite eines etablierten Marktführers.
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Unser Angebot

Racks und Rack-PDUs 
Racks mit verschiedenen 
Abmessungen und Rack- 

PDU-Funktionen

Wechselstrom 
Line-Interactive,  

Ein- und Dreiphasen- 
Online USV-Systeme Thermalmanagement 

Rack-, Reihen und Raumkühlung,  
optional mit Direktverdampfung  

oder gekühltem Wasser

Integrierte Lösungen 
Unified Managed Infrastructure  

für Edge-Anwendungen

Infrastruktur- 
Management 

Überwachungslösungen für in 
Anlagen integrierte Geräte

Services 
Komplettangebot mit Services 

für Installation, Wartung  
und Support

IT-Management 
Sicherer Fernzugriff  

auf IT-Geräte
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Vertiv ist ein weltweit führendes Unternehmen im Bereich der 
Herstellung und Wartung kritischer IT-Infrastruktur. Mit Hilfe von 
Hardware, Software und Analytik meistert Vertiv die wichtigsten 
Herausforderungen, denen sich Rechenzentren und Edge-Standorte, 
Kommunikationsnetze sowie kommerzielle und industrielle 
Einrichtungen heute stellen müssen. 

	y Vollständige, weltweit gleiche und schnell konfigurierbare 
Infrastrukturlösungen.

	y Wir sind die Nummer 1 im Geschäft mit 3-phasigen USV in ganz 
Westeuropa (Quelle: IHS).

	y Wir unterstützen alle großen Cloud-Anbieter in  
ihren Rechenzentren.

	y 80 % der neuen Colocation-Rechenzentren haben im Jahr 2018  
in Westeuropa kritische Infrastruktur von Vertiv eingesetzt. 

Vorreiter sein

Vorteile und Anforderungen

Racks and
Integrated
Solutions

Services

UPS

Rack PDUs

Rack and
Storage Cooling

Remote
Management

Software
and Controls
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Partnerprogramm

Unser 
Partnerprogramm
Das Vertiv Partnerprogramm wurde 
konzipiert, damit Distributoren und 
Vertriebspartner die komplexen 
Anforderungen ihrer Kunden beim  
Edge Computing, bei der Digitalisierung 
und bei anderen disruptiven Trends, mit 
denen die heutigen Rechenzentren und 
die IT-Landschaft allgemein konfrontiert 
sind, meistern. Dies sind Gründe für eine 
Partnerschaft mit uns:

Unser Portfolio bietet 
Ihnen Zugang zu 
einer der größten 
Wachstumschancen 
in der IT-Branche, 
mit Kernmarken wie 
Avocent® Cybex™, 
Geist™ und Liebert®.

Weltweit führender 
Anbieter für kritische 
digitale Infrastruktur

Die Notwendigkeit, 
mit anderen 
Anbietern zu 
konkurrieren, wird 
erheblich reduziert.

Keine Überdistribution

So konnten wir ein 
starkes Portfolio und 
ein effektives  
Team aufbauen.

Jahrzehntelange 
Erfahrung in der Branche

Starke Margen zur 
Gewinnmaximierung. 
So bleiben Sie 
wettbewerbsfähig.

Hohe Margen
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Wie bei jeder echten Partnerschaft wissen wir, dass Erfolg auf einem gemeinsamen Verständnis beruht und Bedürfnissen sowie Zielen  
beider Parteien gerecht werden muss. Ohne diesen Grundsatz wird unsere oder jede andere Partnerschaft nur so lange von Dauer sein,  
bis sich etwas Besseres ergibt. Vor diesem Hintergrund haben wir ein Programm entwickelt, das finanzielle Belohnungen bereits ab dem 
Einstiegslevel ermöglicht. Zusätzlich stellen wir sicher, dass die Kommunikationswege zwischen den Parteien während der gesamten 
Partnerschaft so kurz und transparent wie möglich bleiben. 

Darum möchten wir von Ihnen, unseren Partnern, hören. Daher bleiben wir mit Ihnen per Telefon, E-Mail und den sozialen Medien  
in Kontakt. Wenn Sie jedoch in letzter Zeit nichts von uns gehört haben, zögern Sie bitte nicht, uns zu kontaktieren.

Partnerprogramm

Das preisgekrönte Vertiv Partnerprogramm

Mit Vertiv zusammenzuarbeiten war aufgrund der erstklassigen Marktposition und der umfassenden, globalen 
Produktpalette von vornherein eine klare Sache. Dies wurde durch das Vertiv Partnerprogramm, das uns eine 
Reihe von Vorteilen bietet, erheblich verstärkt. Damit konnten wir das Angebot von Vertiv noch besser nutzen.

Murtaza Loka
Head of Finance and Purchasing bei Burhan Tec

“
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Auszeichnungen und Anerkennungen für Vertiv in der Region EMEA
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Die Partner-Stufen

Das Vertiv Partnerprogramm sieht für seine Vertriebspartner fünf Stufen vor. Ihre Prämien nehmen mit Ihrem Umsatz mit Vertiv zu. 
Profitieren Sie von den Vorteilen und Prämien, während Sie Vertriebs-Know-how auf fortgeschrittenem Niveau entwickeln, gemeinsam  
mit uns Ihr Geschäft planen und die Lösungen von Vertiv proaktiv vermarkten.

Vorteile und Anforderungen

GOLD PARTNER PLATINUM PARTNER DIAMOND PARTNERSILVER PARTNER DIAMOND ELITE PARTNER
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Vorteile des Vertiv Partnerprogramms

HOCHSTUFUNG
Vertiv Handels- 
vertriebspartner

5000 Umsatz im 
Kalenderjahr und 

Onboarding zu 50 % 
abgeschlossen

50.000 Umsatz im 
Kalenderjahr und 

Onboarding zu 100 % 
abgeschlossen

100.000 Umsatz  
im Kalenderjahr

Vorteile und Anforderungen

GOLD 
PARTNER

PLATINUM 
PARTNER

DIAMOND 
PARTNER

SILVER 
PARTNER

DIAMOND ELITE 
PARTNER

Rabatte

Projektregistrierung � � � � �

Rabatte durch den Solution Designer � � � �

Demo-Programm � � � �

Incentives

Vertiv-Incentive-Programm (VIP) � �

Vertiv Incentive-Programm + (VIP+) �

e-VIP-Programm � �

Vertiv Individual Incentive-Programm (i-VIP) � � � � �

Rückvergütungen � � �

Marketing

COOP/Werbekostenzuschüsse � �

Marketing-Center � � � � �

Lead Dashboard � � � � �

Assets mit Co-Branding � � � � �

Asset-Bibliothek � � � � �

Unterstützung für unsere Partner

Partnerportal � � � � �

Vertiv-Schulungen � � � � �
Webinar-Bibliothek � � � � �
Partner Locator-Tool � � � � �
eCommerce-Partnerprogramm � � � �

Solution Designer Tool � � � � �

Technischer und Pre-Sales-Support � � � � �
Vertiv™ XR App – Virtual und Augmented Reality Tools � � � � �

Projektbegleitung vor Ort � � � � �

Dedizierter Account-Manager � � �
Channel-spezifischer Produktkatalog � � � �

250.000 Umsatz  
im Kalenderjahr
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Förderprogramme für unsere Partner

Partnerportal

Das Vertiv Partner-Portal ist Ihre Komplettlösung rund um Vertiv.  
Von hier aus haben Sie Zugang zu: 

	y Projektregistrierung

	y Neuesten Angeboten

	y Marketing- und Vertriebs-Tools 

	y Leads Dashboard

	y Incentive-Programm

	y Demoprodukt-Programm

	y Schulungen und Zertifizierungen

	y Produktinformationen

	y Kontakte, Service und Support

 
Projektregistrierung

Die Projektregistrierung von Vertiv belohnt Partner dafür, dass sie 
Vertiv-Lösungen anbieten und verkaufen und schützt gleichzeitig Ihre 
Investition in die Suche nach und die Entwicklung von Projekten.

 

Programme, die Ihre Erfahrung als  
Vertiv-Partner bereichern

Vertiv Incentive-Programme *

Das VIP-Incentive-Programm belohnt Sie für Ihre ganze harte  
Arbeit. Wenn Sie bei unseren autorisierten Distributionspartnern 
teilnahmeberechtigte Produkte von Vertiv kaufen und sich für das 
VIP-Programm anmelden, bekommen Sie je 100 Euro Umsatz 
Bonuspunkte gutgeschrieben. Mit jedem Produktverkauf verdienen 
Sie Punkte, die gegen viele verschiedene Prämien eingelöst werden 
können. 1 Bonuspunkt = 1 EUR

•	 VIP+
Das VIP+-Programm belohnt Partner der Platinum-Stufe dafür,  
dass sie einen vierteljährlichen Mindestumsatz erreicht haben.  
Sie können doppelt so viel erhalten wie ein Standard-VIP.
•	 e-VIP
Verdienen Sie mehr mit dem e-Commerce-Incentiveprogramm, 
wenn Sie im Produktbereich Vertiv e-Commerce einen 
Mindestquartalsumsatz erreichen. 
•	 i-VIP 
Neue Möglichkeiten, Einzelpunkte zu sammeln und sie im 
Prämienshop auszugeben. Einzelpersonen werden für ihre  
Aktivitäten im Partnerportal belohnt.

* Das VIP-Programm wird ggf. nicht in jedem Land angeboten.
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Rückvergütungsprogramm

Das Vertiv-Rabattprogramm ermöglicht es Platinum*-, Diamond- und 
Diamond Elite-Partnern, unbegrenzte finanzielle Prämien dafür 
verdienen, dass sie die Produkte von Vertiv verkaufen und 
vierteljährliche Umsatzziele erreichen.

 
Marketing-Automatisierungs-Tools

Über das Marketing Center haben Sie einfachen Zugang zu 
Marketing-Inhalten und -Tools, um das Bewusstsein auf dem Markt  
zu schärfen, Ihre Nachfrage zu maximieren und Leads zu generieren. 
Die Marketing-Automatisierungsplattform bietet unseren Partnern 
gebrauchsfertige E-Mail-Assets einschließlich Co-Branding, Beiträge  
in den sozialen Medien, Google Ads und Seiten, auf denen sie ihr 
Angebot vorstellen können.

 
Assets mit Co-Branding

Die Co-Branding-Funktion erlaubt das Co-Branding von  
Dokumenten wie Broschüren, Zertifikaten, Katalogen, Datenblättern 
und Anwendungsbeschreibungen. Materialien mit Co-Branding sollen 
Sie bei Marketingkampagnen und Veranstaltungen unterstützen.

Marketing COOP/Werbekostenzuschüsse 

Sie erhalten Zugriff auf die aufgelaufenen Marketingzuschüsse  
auf Basis Ihrer Umsätze mit Vertiv auf alle Channel-Produkte. Das 
erlaubt deren Reinvestition in Aktivitäten zur Nachfragegenerierung, 
die für beide Seiten vorteilhaft ist. Verfügbar für Diamond und 
Diamond Elite Partner.

Das Vertiv Partner Locator-Tool

Der neue Partner Locator verbindet Kunden mit dem richtigen  
Vertiv-Partner in ihrem Land/ihrer Region. Mit der Aufnahme Ihres 
Unternehmens in den Locator erhalten Sie Anfragen von Käufern,  
die Vertiv-Produkte kaufen möchten. Alle Leads, die vom Partner 
Locator kommen, werden im Lead Dashboard angezeigt und  
können dort überprüft werden.

Leads Dashboard

Das Lead Dashboard-Tool zentralisiert alle Leads aus verschiedenen 
Quellen, sei es aus dem Partner Locator, dem Marketing Center oder 
direkt von Vertiv. Alle Ihre Leads werden im Partnerportal erfasst  
und in einem personalisierten Lead Dashboard gespeichert.

Der Vertiv Solution Designer und das Product Selector Tool

Tools, die eine schnelle Konfiguration und eine einfache 
Angebotserstellung für weltweit gleiche und validierte 
IT-Infrastrukturlösungen erlauben. Diese sind auf die spezifische 
Anwendung des Kunden zugeschnitten und verwenden 
Infrastrukturprodukte von Vertiv. So können Sie schnell und  
einfach die optimale Lösung für Ihren Kunden finden.

Rabatte durch den Solution Designer

Nutzen Sie die Vorteile der Rabatte auf Lösungen, die Partnern  
aller Stufen außer Silber zur Verfügung stehen. Senden Sie eine 
genehmigte Projektregistrierung zusammen mit Ihrer Angebotsanfrage 
für den Solution Designer von Vertiv an unsere Distribution, um Ihren 
empfohlenen Rabatt zu erhalten. 

Förderprogramme für unsere Partner

* für Platinum-Partner werden die Rückvergütungen von Fall zu Fall vereinbart und können 
nicht mit VIP+ kombiniert werden, was dem Standardvorteil entspricht.

https://partners.vertiv.com/English/directory?AccountCountry=United%20Kingdom
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Schulung und Zertifizierungskurse 

Die Vertiv-Learning-Plattform unterstützt Ihren Schulungsbedarf 
online unter Anleitung, damit Sie die Technologie von Vertiv im 
Rahmen Ihres IT-Umsatzes sicher anwenden können. So können  
Sie Ihre fachliche Entwicklung mitverfolgen und dabei die Rentabilität 
und Wettbewerbsfähigkeit Ihres Unternehmens verbessern.

 
Webinar-Bibliothek

Die Webinar-Bibliothek von Vertiv ist ein eigenes Portal, über das  
Sie Zugriff auf Dutzende von Webinaren zu einer Vielzahl von  
Themen haben, z. B. Produkt-Updates, Promotionen, Portal-Tools, 
Programmeinführungen u.v.m.

 
Demoprodukt-Programm

Mit dem Demo-Produkt von Vertiv erhalten unsere Partner Produkte 
für den Einsatz in ihren Labors, beim technischen Support und/oder  
in Vorführräumen, um das Kundenerlebnis zu verbessern und den 
Absatz zu beschleunigen. Mit diesem Programm können Sie Probleme 
Ihrer Kunden hervorragend lösen und sichern sich schnellen Erfolg, 
indem Sie Lösungen praktisch demonstrieren. 

IT-Vertriebskanal-Katalog

Es gibt einen detaillierten Überblick über das Channel-Portfolio von 
Vertiv, mit den wichtigsten Vorteilen, Anwendungen, Teilenummern, 
Abmessungen u.v.m.

Das Vertiv eCommerce-Programm

Integrieren Sie unsere erstklassigen Produktlistungen direkt in Ihre 
eCommerce-Website. Damit haben Sie die Gewissheit, dass diese  

stets auf dem aktuellen Stand sind. Melden Sie sich kostenlos bei 
einem unserer Content-Syndication-Anbieter (GFK, ICECAT oder 
1Worldsync) an und erhalten Echtzeit-Feeds mit Produktinformationen, 
mit SEO- und UX-optimierten Einträgen. Und zusätzlich haben Sie 
Zugang zu erweiterten VIP-Vorteilen.

Die Vertiv XR App – Virtual und Augmented Reality Tools

Mit der Vertiv™ XR App erleben Sie unsere digitalen 
Infrastrukturlösungen aus nächster Nähe. Kritische Infrastruktur zu 
beurteilen und komplexe Entscheidungen darüber zu treffen kann 
herausfordernd sein. Vertiv™ XR ist eine kostenlose mobile App auf 
der Basis von Augmented Reality, die intensive Recherchen zu 
kritischer digitaler Infrastruktur erlaubt.

Vertiv™ Virtual Showroom

Im Vertiv™ Virtual Showroom können Sie auf Ihrem mobilen Gerät oder 
mit Hilfe von Virtual Reality in fotorealistische 3D-Modelle eintauchen. 
Die Darstellung ist mit fesselnden Animationen angereichert, die die 
zugrundeliegenden Funktionsprinzipien und die wichtigsten Vorteile 
zeigen. Das alles war dem bloßen Auge bisher verborgen. Sie können 
Vertiv näher kennenlernen und einen Blick in ein 1000 m² großes 
Rechenzentrum werfen. Zudem zeigen wir Ihnen entweder in unserem 
virtuellen Rechenzentrum oder in unserem virtuellen Customer 
Experience Center, wie wir die drängendsten Probleme der 
Einzelhändler lösen.

Kommunikation mit unseren Partnern 

Wir halten Sie auf dem Laufenden durch Meldungen auf dem Portal, 
einen zweiwöchentlichen oder monatlichen Newsletter (je nachdem, 
was Sie bevorzugen), vierteljährliche Webcasts und unseren jährlichen 
Partner Summit.

Förderprogramme für unsere Partner
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Unser Angebot

Channel-Produktportfolio

Racks 

Vertiv™ VR Rack

Vertiv™ Geist™ SwitchAir®

Rack-PDUs

Vertiv™ Geist™ Rack-PDU 

Vertiv™ Geist™ Rack-ATS

IT-Management

Vertiv™ Avocent® ACS Serielle Konsole

Vertiv™ Avocent® AutoView  
KVM-Switch

Vertiv™ Avocent® MergePoint 

Unity KVM-Switch

Vertiv™ Avocent® LRA  

LCD-Konsole

Einphasige USV

Vertiv™ Liebert® GXE 6-10kVA USV 
 
Vertiv™ Liebert® PSA Line- 
Interactive USV

Vertiv™ Liebert® itON Line- 
Interactive USV

Vertiv™ Edge Line- 
Interactive USV

Vertiv™ Liebert® GXT-MT+/ RT+ 
Online-USV

Vertiv™ Liebert® GXT5 Online-USV

Vertiv™ Liebert® APS Online-USV

IT-Management

Vertiv™ Avocent® DSView-Software

Integrierte Lösungen

Vertiv™ SmartCabinet™

Vertiv™ Avocent® ADX 

Dreiphasige USV

Vertiv™ Liebert® ITA USV 

Vertiv™ Liebert® ITA2 USV

Vertiv™ Liebert® EXS USV

Vertiv™ Liebert® EXM2 USV

Vertiv™ Liebert® APM USV

Integrierte Lösungen

Vertiv™ SmartRow™

Vertiv™ SmartAisle™

Vertiv™ SmartMod™

Dreiphasige USV

Vertiv™ Liebert® EXL S1 USV

Vertiv™ Liebert® NXC USV

Vertiv™ Liebert® APM

Vertiv™ Liebert® Trinergy 

Cube USV

Standardprodukte 
(One to Many)

Spezialisierte Produkte 
(One to Few)

Ausgehandelte Produkte 
(One to One)

Infrastrukturüberwachung

Vertiv™ Geist™  

Umgebungsüberwachung

Vertiv™ Intelligence Director Software

Vertiv™ Power Insight

Vertiv™ Environet  

Alert Software

Integrierte Lösungen

Vertiv™ VRC-S Edge-Ready 
Mikrorechenzentrum

Thermalmanagement

Vertiv™ Liebert® CRV Reihen- 

Kühlung (CW-Modelle)

Vertiv™ Liebert® PDX 

Perimeterkühlung (> 30 kW)

Vertiv™ Liebert® PCW Perimeterkühlung  

Vertiv™ Liebert® DSE Perimeterkühlung

Vertiv™ Liebert® HPC Raumkühlung 

Vertiv™ Liebert® AFC  

Raumkühlung

Sonstige Produkte

Energiespeicherung

Gleichstromlösungen

Industrielle USV

Hybridlösungen

Thermalmanagement

Vertiv™ VRC IT Rack Kühlung

Vertiv™ Liebert® CRV Reihen- 

kühlung (DX-Modelle)

Infrastrukturüberwachung

Vertiv™ Environet Software
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Nehmen Sie heute noch an 
unserem preisgekrönten 
Partnerprogramm teil. 
Sobald Sie dem Vertiv Partnerprogramm beigetreten sind, vergessen Sie nicht,  
sich für das VIP-Programm anzumelden. Sie erhalten vom ersten Tag an Prämien. 

Wenn Sie bereits ein Konto im Vertiv Partnerportal haben, melden Sie  
sich an, um alle Neuigkeiten zu lesen!

Jetzt anmelden Anmeldung im Partnerportal 

Entdecken Sie die neue 
Infrastruktur für Ihr 
Rechenzentrum mit der 
Vertiv™ XR App

Folgen Sie uns auf:

EMEA.VertivPartnerProgram@vertiv.com

LinkedIn YouTube TwitterFacebook

https://partners.vertiv.com/German/vertiv_terms.aspx
https://partners.vertiv.com/German/vertiv_terms.aspx
https://partners.vertiv.com/German/
https://partners.vertiv.com/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners-emea/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners-emea/
https://www.linkedin.com/showcase/vertiv-partners-emea/
https://www.youtube.com/channel/UCkJ4UtX1ofCgENrFPR4DODA
https://twitter.com/VertivEMEA
https://www.facebook.com/vertivemea
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